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JOSE GUERRA PASSA DE 2.000
PARA 20 MIL TONELADAS
DE BATATA NACIONAL EM CINCO ANOS

Com 36 anos de actividade no sector
agricola, a empresa familiar fundada
por José Guerra — e sediada em Chaves
- tem tido um crescimento avassalador.
S6 nos ultimos cinco anos, registou um
crescimento de 900% no volume de ba-
tata trabalhada. Ja criaram mais duas

empresas e, hoje, sdo um Grupo em-
presarial que inclui: a José Guerra Lda,
que é a empresa mae; uma empresa de
producao agricola, também instalada
no concelho de Chaves; e uma empresa
espanhola localizada em Xinzo de Limia
- a que tem a maior central e maior ca-

pacidade de armazenamento. A solidez
deste trabalho tornou-os recentemente
os representantes exclusivos para Por-
tugal e Espanha da variedade de batata
Oclaire, da empresa francesa Expandis.

Como empresa familiar, Ricardo Guerra,
socio-gerente e filho do fundador, tem
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também tomado o pulso ao negdcio e
ndo podia estar mais satisfeito com os
sucessos alcancados. «Fazemos comér-
cio por grosso de factores de producao,
batatas de consumo e sementes. Temos
producao prépria, mas estabelecemos
parcerias com varios produtores, todos
eles certificados em Global GAP. Para ga-
rantir o apoio técnico em campo recor-
remos aos servicos da Agrifresh, nomea-
damente na batata para industria, que
corresponde a cerca de 80% da nossa
producao», diz-nos Ricardo Guerra.

A produzir batatas - e alguns cereais -
na zona do Ribatejo, Coimbra e Beira
Interior, o Grupo tem vindo a crescer de
forma sustentada. «Ha cinco anos tra-
balhdvamos cerca de 2.000 toneladas
de batata, este ano vamos chegar as
20 mil toneladas de batata nacional!»,
constata, orgulhoso, Ricardo Guerra.
«E temos condi¢des para chegar muito
mais longe porque o Ribatejo, onde te-
mos mais producao, tem muito poten-
cial, tanto em area, como em agricul-
tores com capacidade para o fazerem
bem», afirma.

Fornecimento em menos de 24 horas
em toda a Peninsula Ibérica

As parcerias com novos agricultores sdao
sempre acolhidas, desde que os critérios

» Representantes da Expandis e da José Guerra

definidos pela empresa sejam corres-
pondidos. «Alias, de outra forma nao
conseguiamos este crescimento que te-
mos tido. Temos de trabalhar com pro-
dutores que sabem o que estao a fazer;
que tenham uma logistica muito bem
organizada; e que tenham uma capaci-
dade de resposta muito rapida, além,
obviamente, de uma boa capacidade

financeira para aguentar grandes areas
de producao.»

Na José Guerra ha «agricultores que con-
seguem colher 200 ou 300 toneladas ao
dia de forma facil. E fazem-no mesmo se
for a um domingo». Para Ricardo Guerra,
uma das grandes mais-valias da empresa
é precisamente o facto de conseguirem
servir os clientes «kem menos de 24 horas
em qualquer ponto da Peninsula Ibéri-
ca». «Na Peninsula Ibérica, somos muito
competitivos na batata de industria e
ndo encontro outra regido que consiga
competir connosco em produtividade e
logistica», defende o sécio-gerente.

O empresario e produtor admite que
«nado foi nada facil entrar no mercado
espanhol», mas que essa foi uma missao
alcancada, tendo ja conseguido fidelizar
muitos clientes.

Representantes exclusivos da
variedade Oclaire

O dia 18 de Maio de 2021 marca mais
um passo em frente na histéria do Gru-
po José Guerra. Assinaram um contrato
com a empresa francesa Expandis e tor-
naram-se os representantes exclusivos
da variedade Oclaire para Portugal e Es-
panha.

«E uma variedade que ja fazemos ha
quatro anos. Comecamos com 4 hecta-



res, hoje ja temos a volta de 150 ha. Nes-
ta campanha nao fizemos mais porque
nao tinhamos disponibilidade de semen-
te, pois esta apenas no quinto ou sexto
ano de multiplicacao», explica.

A Oclaire, relata, tem vindo a adaptar-se
muito bem a todas as regides de Portu-
gal e Espanha. «E facil de fazer, muito
produtiva e, apesar de ser uma varieda-
de tempora, armazena muito bem. O
primeiro ano deu-nos muito bons resul-
tados em estival. Vamos ver se este ano
se mantém.»

E bastante resistente a nematodes,
«mas as suas grandes vantagens sao,
sem duvida, a precocidade e o volume
de producao. Estamos com rendimentos
muito bons. Actualmente é a nossa prin-
cipal aposta no Ribatejo. Ja na Galiza é
a Agria, que é muito muito valorizada.»
Segundo o gerente, a Oclaire tem ainda
um «bom nivel de matéria seca, boa fri-
tura, e é de fécil descasque».

A José Guerra estd a fazer a janela de
Maio até Setembro e tem desenvolvido
ensaios de batata estival, entre Novem-

bro, Dezembro e Janeiro. A batata que é
produzida no Verao escoa essencialmen-
te para Portugal, Espanha e Franca, ja a
estival destina-se ao mercado nacional.
«Penso que vai ser dificil chegar com ela
muito longe a tempo util de poder ser
frita ainda com qualidade. Mas na esti-
val é tudo novo. Temos este ano a vol-
ta de 40 hectares para industria, temos
feito ensaios e para ja a dificuldade que
vejo é que os tempos entre o arranque e
a fritura tém de ser curtos.»

Com os recentes investimentos feitos
pelo Grupo, a José Guerra tem capaci-
dade para embalamento de 300 tonela-
das de batata por dia, e conservacao de
4.000 toneladas em frio e mais 4.000 em
atmosfera controlada.

Com actividade na batata de industria e
para consumo em fresco, tém apostado
também na batata de semente, tendo
este ano comercializado 3.800 tonela-
das. A médio prazo, pretendem ter uma
filial no Ribatejo, para facilitar a logisti-
ca a partir daquela importante zona de
producéo. @
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tata estival.

MERCADO

Variedade precoce de pele e polpa amarela, ideal para
a industria de chips, podendo ser usada no mercado
tradicional, para a 42 Gama ou fritura em uso domeésti-
co. Apresenta um excelente rendimento, e qualidade,
tem bom teor de matéria seca e baixos valores de
acrilamida. Também possui uma boa aptidao para ba-
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